MECANISMUL DE SELECTIE A PROIECTELOR

DEP

GRILA DE EVALUARE

n cadrul acestei sesiuni proiectele se vor depune online

USE IN CADRUL APELULUI DE PROIECTE prin aplicatia informaticd MySMIS2021/ SMIS2021+.

PRNV/2025/131.F/1 .
In cadrul prezentului apel de proiecte

punctarea

INTERNATIONALIZARE IMM proiectelor se va efectua in baza urmatoarelor criterii:

REGIUNEA DE NORD-VEST

Criterii si subcriterii

SECTIUNEA I.

CONTRIBUTIA PROIECTULUI LA REALIZAREA OBIECTIVULUI PRIORITATII DE INVESTITIE

Punctaj
maxim

93

1.1. Domeniul de activitate (clasa CAEN) in care se realizeaza investitia conform rev. 3 20
a. Este cuprins intr-una din diviziunile 10, 11, 20, 21 20
b. Este cuprins intr-una din diviziunile 16, 17, 22, 25, 26, 27, 28, 29, 30, 31 8
c. Codurile CAEN eligibile, altele decat cele de la punctele a si b. 0
1.2 | Solicitantul este membru al unei asociatii de sprijinire a companiilor (cluster, asociatii de 5
producatori etc)
a.da 5
b. nu 0
1.3 | Solicitantul propune implementarea de (re)certificari ale unui sistem de management si/sau
de produs/serviciu (ex. are sau isi propune sa obtina standardul de calitate SR EN I1SO 7
9001:2015, pana la finalul perioadei de implementare a proiectului)
a.da 7
b. nu 0
1.4. | |nvestitia prevede crearea de noi locuri de munca (echivalent norma intreaga), ca urmare a 4
realizarii investitiei
a. >=2 (valoare nerambursabila solicitata >200.000 euro) 4
b. =1 (valoare nerambursabila solicitata >200.000 euro) 2
c. >=1 (valoare nerambursabila solicitata <=200.000 euro) 4
d. 0, cu mentinerea locurilor de munca 0
1.5. | Impactul proiectului asupra cresterii veniturilor din exploatare provenite din derularea
contractelor internationale sau din vanzarile realizate pe piete internationale, cumulat in cei 13
3 ani de sustenabilitate a proiectului
a. >=valoare grant solicitat*150% + venituri din exploatare din contracte internationale la 13
finalul anului N-1
b. <valoare grant solicitat*150% + venituri din exploatare din contracte internationale la
finalul anului N-1 si >=valoare grant solicitat*75% + venituri din exploatare din contracte 10
internationale la finalul anului N-1

@

office@smart.org.ro

www.smart.org.ro

BIROU Bucuresti Partener lasi
SMART Upsize Wize

Str. Blanduziei 1 Bd. Socola 5
0318241590 0744 373 443

BIROU Galati
SMART

Str. Brailei 3
0318241597



c. <valoare grant solicitat*75% + venituri din exploatare din contracte internationale la
finalul anului N-1 si >=valoare grant solicitat*25% + venituri din exploatare din contracte
internationale la finalul anului N-1

d. <valoare grant solicitat*25% + venituri din exploatare din contracte internationale la
finalul anului N-1 si >=valoare grant solicitat + venituri din exploatare din contracte
internationale la finalul anului N-1

e. <valoare grant solicitat + venituri din exploatare din contracte internationale la finalul
anului N-1 si >=venituri din exploatare din contracte internationale la finalul anului N-1

f. <venituri din exploatare din contracte internationale la finalul anului N-1

1.6.

Contributia solicitantului la valoarea cheltuielilor eligibile

a.>13%

b. >11% <=13%

c.>9% <=11%

d. >7% <=9%

e. >5% <=7%

f. 5%

1.7.

Solicitantul propunere achizitionarea de servicii de inovare

a. Da

b. Nu

Ol |(H|IOINW|dUNO(OO|O| N

1.8.

Procentul din totalul cheltuielilor direct eligibile dedicate activitatilor specifice de
internationalizare

=
N

a. >=85% din valoarea din valoarea totala a cheltuielilor direct eligibile este dedicata
activitatilor specifice de internationalizare

=
N

b. >=75% <85% din valoarea din valoarea totala a cheltuielilor direct eligibile este dedicata
activitatilor specifice de internationalizare

c. >=65% <75% din valoarea din valoarea totala a cheltuielilor direct eligibile este dedicata
activitatilor specifice de internationalizare

d. >60% <65% din valoarea din valoarea totala a cheltuielilor direct eligibile este dedicata
activitatilor specifice de internationalizare

2.1.

e. =60% sau mai putin din valoarea totala a cheltuielilor direct eligibile este dedicata
activitatilor specifice de internationalizare

CAPACITATEA FINANCIARA A SOLICITANTULUI

Rata solvabilitatii generale (Active totale/ Datorii totale) a IMM-ului calculata la nivelul
anului de referinta (anul anterior depunerii cererii de finantare)

=
| ©

a.>=3

b.>=2;<3

c.<2

2.2,

Rata rentabilitatii financiare — ROE (Rezultat net/Capitaluri proprii) a IMM-ului calculata la
nivelul anului de referinta (anul anterior depunerii cererii de finantare)

a.>10%

b. >2% <=10%

C. <=2% >0%

d. <=0%

2.3.

Fluxul de numerar net cumulat al IMM-ului, in conditiile unei estimari detaliate,
fundamentate, realiste a cheltuielilor si veniturilor

a. este pozitiv pe toata durata de analiza a investitiei

b. fluxul de numerar net cumulat prezinta valori negative pe perioada de analiza (sau este
egal cu 0)

o (0 & [ON|A|OO] O |O|d|INVN| N
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COMPLEMENTARITATEA CU ALTE INVESTITII REALIZATE DIN POR, PRECUM S| ALTE SURSE
DE FINANTARE

3.1. | Proiectul este complementar altui proiect/ altor proiecte realizate de catre solicitant din
alte surse de finantare (punctaj cumulativ)

a. Solicitantul a mai realizat investitii complementare cu proiectul propus, din surse proprii
si/sau fonduri publice in active corporale/necorporale. Valoarea minima cumulata a
investitiilor a fost de minim 20.000 Euro in ultimii 5 ani ihainte de data depunerii cererii de
finantare.

b. Proiectul nu este complementar altui proiect/ altor proiecte realizate de catre solicitant
din alte surse de finantare

SECTIUNEA II.

*Notarea cu 0 a unui criteriu sau subcriteriu duce la respingerea proiectului

4. RELEVANTA PROIECTULUI
4.1. | Calitatea planului de afaceri si corelarea cu cererea de finantare. Descrierea

produsului/produselor principale care sunt vizate pentru activitatile de internationalizare 1
4.2. | Fundamentarea costurilor. Bugetul proiectului este calculat corect, in corelare cu activitatile 1
proiectului iar nivelul cheltuielilor poate fi apreciat ca fiind rezonabil.
Analiza pietei demonstreaza existenta cererii pentru produsele/serviciile oferite si
43 fundamenteaza previziunile de crestere a activitatii, iar totodata identifica principalii 1

competitori, prezentand produsele/serviciile similare pe care acestia le ofera, cota de piat3,
punctele lor tari si slabe, precum si avantajele si dezavantajele acestora.

Sunt prezentate activitatile de internationalizare in corelare cu cerintele ghidului

4.4 | solicitantului (minim 5 activitati specifice de internationalizare propuse, reflectate in buget 1
cu o valoare a cheltuielilor eligibile de minim 60% din valoarea totala eligibila a proiectului)
Strategia de marketing este relevanta pentru produsul/produsele propuse, este realizabila
(identifica instrumente adecvate si eficiente) in conditiile resurselor disponibile.

Sunt identificate riscurile ce pot interveni in implementarea proiectului si operarea
investitiei, iar masurile propuse de contracarare a acestora sunt fezabile.

\ 5. RESPECTAREA PRINCIPIILOR ORIZONTALE 1

5.1. | Solicitantul justificd temeinic si probeazi cu documente relevante respectarea conditiilor cu
privire la principiile orizontale

4.5

TOTAL (punctaj)

Proiectele care in urma evaluarii tehnico-financiare obtin un punctaj inferior cu o diferenta mai mare de 2
puncte fata de punctajul alocat automat de sistemul informatic la depunere vor fi respinse.
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